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OPERACIONS A BANCA CATALANA

Les companyies aéries de tot el
moén han comengat a reprendre els
vols al Proxim Orient, que
havien estat suspesos a
causa de la guerra del Golf i de la

19

por a atemptats terroristes.

0N

El president de Banca Caialana,
Alfredo Sédenz, va reconéixer ahir,

1

davant la junta
d’accionistes de I’entitat,

que el BBV vol vendre una part del
capital que t€ a la seva filial.

EMPRESES

La majoria de plantes embotelladores d’aigua de Catalunya que
han rebut comandes en els tltims mesos per vendre aigua als
paisos de la zona del golf Pérsic no han pogut assumir aquesta
demanda, ja que les quantitats que es volien comprar eren massa
elevades. Les petites empreses consideren que amb la colla-
"boraci6 entre totes s’hauria pogut cobrir la demanda. El sector
va facturar al 1989 per valor de 36.619 milions de pessetes.

Les embotelladores
no han pogut cobrir
la demanda d’aigua
per als soldats aliats

Coincideixen que 1inica manera de fer-ho
hauria estat amb acords de collaboracié

TEIA BASTONS
¥ Girona.— Les cmpreses embo-
telladores d’aigua, tant les plantes
petites com les més importants,
van optar per garantir el provei-
ment del mercat interior abans
que acceptar, les comandes per
vendre a'la zona del Golf, prin-
cipalment a PArabia Saudita. Des-
prés de la invasié de Kuwait, i a
mesura que augmentava el nom-
bre de soldats nord-americans i
d’altres - paisos aliats desplagats a
I'Arabia Saudita, empreses embo-
telladores d’aigua van rebre
comandes per exportar a aquella
zona i cobrir les necessitats dels
soldats.

En la majoria dels casos, les
empreses es van haver de negar
a servir Paigua, ja que el volum
de les comandes superava la seva
capacitat "de produccid. Algunes
empreses consideren que si s’ha-
gués arribat a un acord per coor-
dinar la produccié de diferents
fonts s’hauria pogut servir l'aigua.
Aixd no va ser possible, basica-
ment per la forta competéncia que
hi- ha entre les empreses del
sector. .

Fontaga, que comercialitza I’ Ai-
gua de Ribes, va rebre comandes
com totes les altres empreses,
perd, com que ercn tan elevades,
no hauria donat I'abast. Aquesta
empresa, que produeix més de 22
milions de litres d’aigua a. I’any,
reconeix que per cobrir la deman-
da hauria hagut d’abandonar el
mercat interior. '

Les .comandes es van fer via
Suissa per anar a ’Arabia Saudita.
Fontaga és una de les embotella-
dores que considera que quan es
van comengar a rebre les coman-
des s’havia d’haver arribat a un
acord .amb ‘altres empreses per
poder servir ¢l producte.

«Tantes comandes com voliem»

El gerent de I’embotelladora
Font de Tapioles, de la comarca
de la Segarra, Ramon Pujol, asse-
gura que va rebre «tantes ofertes
com es vulgui pensar, i més». Les
comandes que rebia eren per ven-
dre milions de litres d’aigua, quan
la deu té una capacitat de produc-
ci¢ d’uns 300.000 litres d’aigua al
dia. Segons Pujol, Iinica manera
de poder cobrir les ofertes que
rebien era que es coordinessin,
«perd aixo no es va poder fer per
problemes de competéncia», asse-
gura.

Documental, Arxius i Publicac

Algunes embotelladores hau-
rien pogut acceptar les comandes
després de fer una forta inversié
en les seves plantes envasadores.
Agquesta possibilitat comportava
un gran risc, ja que era una inver-
si6 per aconseguir cobrir una
demanda per un temps molt curt,
ja que en principi els soldats aliats
no s’han de quedar gaire temps
a la zona.

L’embotelladora Font de
Tapioles, que comercialitza I'aigua
de la 'Font del Pi, ha exportat en

altres ocasions, pero; segons Pujol,

s’ha d’estar molt ben preparat.
Una de les dificultats és lligar bé
el sistema de transport o arribar
a un acord amb els bancs, ja que
el risc de quedar-se sense’ cobrar
és alt. Aquesta empresa, com d’al-
tres, ja havia comencat a rebre
ofertes de compra abans que s’i-
niciés 'ofensiva dels aliats, i es van
mantenir després, fins fa poc.

Negar-se a exportar

- Dues de les empreses amb més
implantacié a les comarques giro-
nines, i amb més tradicié expor-
tadora, Font Vella i Vichy Cata-
lan, han negat que hagin exportat
als paisos de la zona del Golf.
Font  Vella, que és la primera
empresa del sector amb una quota
de mercat propera al 40 per cent,
va rebutjar abans de Nadal dife-
rents comandes. Algunes eren per
servir 500.000 ampolles d’aigua al
dia durant sis mesos o trenta
milions en una sola vegada.
Aquestes comandes, com les altres
que han rebut les empreses embo-
telladores, es canalitzaven mitjan-
cant societats estrangeres especia-
litzades en exportacié. Un dels
motius per no atendre aquestes
comandes va ser la necessitat de
garantir ¢l subministrament al
mercat interior, tot i que hauria
suposat un volum de negoci molt
important. :

Una de les empreses que va

. acceptar una comanda per valor

de 2.000 milions de pessetes des-
prés d’haver comengat la guerra
va ser Lanjaron, amb seu a Gra-
nada. Aquesta embotelladora,
propietaria de les fonts Aigiies
Tornasol; de Reus, va negar que
hagués iniciat gestions per crear
un grup empresatial per poder
assumir la demanda de la zona del
Golf. Tot i aixd, no va descartar
arribar -a algun acord per poder
cobrir alguna de les comandes.

1ent de Girona

Aspecte de l'interior de Ia planta embotelladora de Vi

chy de Caldes de Malavella

No donen I’abast a embotellar

o T.B.
M L’Asociacién Nacional de
Empresas de Agua de Bebida
Envasada (ANEABE), que agrupa
97 marques, considera que el
volum de les vendes a la zona del
Golf des del comengament de la
crisi no ha estat important per al
sector, encara que reconeix que
les empreses no donen P'abast. En
alguns casos molt concrets, s’ha
aprofitat ocasi6 per treure 'estoc
emmagatzemat.

Segons aquesta associacié, el
sector de les aigiies envasades,
que inclou les medicinals, les
minerals naturals, de font, les
potables preparades i les de con-
sum public, va facturar al 1989

—que sén les dltimes dades de
que es disposa— 36.619 milions
de pessetes. Per volum de produc-
cié, destaca Font Vella, que al
1989. va produir 430 milions de
litres d’aigua; Aguas de Gredos,
amb 173 milions; Vichy Catalan,
amb més de 123 milions; Eycam,
amb 91 milions i Solan de Cabras,
amb 90 milions. El volum d’expor-
tacions va ser al 1989, segons les
dades de I'ANEABE, de 251
milions de pessetes.

Dues de les primeres empreses
del sector tenen una gran implan-
tacié a les comarques gironines,
com és el cas de Font Vella i
Vichy Catalan. Perd després tam-
bé hi ha altres fonts petites, i estd

previst que aquest any comencin
a funcionar dues fonts més, una
a Santa Coloma de Farners i 'al-
tra a.Sant Aniol de Finestres. La
proliferacié d’empreses embote-
lladores s’explica, en gran part,
per 'augment que s’ha produit en
el consum d’aigua envasada.

Al 1989, per primera vegada a
la historia, el consum d’aigua
envasada va superar el de vi. Con-
cretament, aquell any es van con-
sumir 49 litres d’aigua envasada

“per capita, respecte dels deu de

vi. L’Estat Espanyol ocupa el
quart lloc en el ranquing mundial
de produccié d’aigua envasada,
després d’Alemanya, Franga i
Italia.
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