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L'empresari mataron� Xavier Dol� podr� comercialitzar

l'Hydromatch, una m�quina capa� de produir aigua potable a gran

escala a par tir de la humitat de l'aire, cinc anys despr�s de

dissenyar-la. L'empresa Clean Tech Dolo Group, amb seu a Sant

Joan de les Abadesses (Ripoll�s), est� ultimant l'acord amb un fons

d'inversi� xin�s que apor tar� 4,5 MEUR en tres anys i l'entrada a

aquest mercat. Un cop feta la inversi�, caldr� un any per poder fabricar les primers plantes por t�tils -estan

pensades per atendre situacions d'emerg�ncia-, que es faran en s�rie i que permetran donar feina a una

quarantena de prove�dors, la majoria de la comarca. Dol� no l'havia pogut fabricar f ins ara per la falta de

f inan�ament. Clean Tech Dolo Group est� a punt d'aconseguir els diners que li permetran comercialitzar un dels

productes que t� patentats, l'Hydromatch, una m�quina capa� de produir aigua potable totalment por t�til

-produeix 6.800 litres per dia- a trav�s de la humitat de l'aire. Fa cinc anys que la tecnologia est� dissenyada per�

no ha estat f ins fa tres mesos que s'ha fet el prototip per poder-la mostrar als inversos xinesos que es van

interessar per aquesta m�quina. "Volien tastar l'aigua i quan ho van fer em van dir, ara seiem a fer n�meros".

L'empresari tamb� recorda que va haver de fer el prototip a corre-cuita perqu� els inversors van avisar-lo de la

visita amb nom�s una setmana d'antelaci�.

L'acord, que s'est� ultimant entre les dues par ts i que ja est� molta avan�at, inclou una injecci� econ�mica de 4,5

milions d'euros en tres anys aix� com l'ober tura al mercat xin�s, un pa�s molt interessat en aconseguir aigua

potable atesa la seva elevada contaminaci� ambiental. Segons explica Dol�, el que m�s els ha interessat �s el

poder fabricar aigua potable i decantar els gasos contaminants.

Un cop es faci efectiva la inversi�, l'empresari calcula tenir constru�des les dues primeres m�quines por t�tils mig

any m�s tard. Seguidament i en un termini de sis mesos, hi ha la previsi� de poder comen�ar a fabricar

l'Hydromatch por t�til en s�rie, a la velocitat de dues per dia. Aix� �s far� des de les instalálacions pr�pies a Sant

Joan de les Abadesses, de m�s de 6.000 metres quadrats, i amb l'ajuda d'una quarantena de prove�dors -la

majoria del Ripoll�s, per� tamb� de Cant�bria, Estats Units i Alemanya. "No nom�s l'hem dissenyada, tamb� la

volem fabricar aqu�; �s molta feina i molta demanda de material que servir� per donar oxigen a les empreses

d'aqu�, que tamb� ho estan passant malament", explica Dol�.



Ja nom�s amb el disseny, preveuen haver de contractar catorze persones especialitzades en geologia,

climatologia o enginyeria industrial, al marge de personal administratiu. La facturaci� podria oscilálar entre els 50

i 60 MEUR a l'any si es compleixen les vendes previstes, entre 50 i 100 m�quines a l'any.

Una cita internacional a Dubai per representar Europa, en perill per no tenir 6.000 euros

A banda de Xina, tamb� hi ha els Emirats Ërabs que s'han interessat per la maquin�ria. Precisament, el 27 i 28 de

novembre Xavier Dol� ha de par ticipar a Dubai com a convidat del Watervent, el congr�s internacional m�s

impor tant en mat�ria d'aigua i noves tecnologies. Ha estat seleccionat per representar Europa, juntament amb

dues altres f irmes espanyoles, entre les quals hi ha Repsol. Ser� una bona plataforma per donar a con�ixer el

seu producte i fer contactes a escala mundial, assenyala Dol�.

El problema �s que encara no ha aconseguit els 6.000 euros que li fan falta en concepte de despla�ament i

estada. Ha demanat ajuda a diferents institucions, com ara l'Ajuntament de Matar� i la Generalitat per� li han

respost que no hi ha diners. �s per aix� que ara fa una crida a possibles inversors o empresaris que vulguin

assumir aquesta despesa a canvi de presentar-se a l'esdeveniment com a "par tner" seu i aprof itar aix� els

contactes per a futurs negocis.

Cansat de la falta de supor t a Catalunya i l'estat espanyol

Un dels aspectes que m�s li ha dolgut a aquest empresari de Matar� �s que ha estat cinc anys intentant trobar

inversors espanyols i catalans i no hi ha hagut manera. "Aqu� a l'Estat et valoren en funci� del que tens i dels teus

avals i aix� �s impossible", assenyala Dol�, que recorda que a altres pa�sos com a Estats Units la mentalitat �s

molt diferent, ja que aposten pel coneixement. I cita una frase que li va dir un dels inversors xinesos durant la

visita que encara ara el descoláloca: "Gr�cies a la mala gesti� del vostre pa�s, nosaltres tenim acc�s als vostres

projectes; si els invent�ssim nosaltres, no els deixar�em sor tir del pa�s".

Dol� recorda que com ell hi ha molts empresaris, que han hagut d'hipotecar el seu patrimoni i pagar un preu

"molt alt" per no abaixar la persiana i seguir endavant, malgrat haver obtingut premis i reconeixement

internacional. Va quedar sis� en una competici� internacional a Silicon Valley l'any 2010 amb l'Hydromatch. "Jo

s�n un de tants i �s trist que al f inal les divises se'n vagin a fora", diu. I recorda que la inversi� que faran els

xinesos no deixa de ser una compra. "Estem venent el talent a fora i aix� hauria de preocupar a les persones que

tenen diners per inver tir aqu�", afegeix. Al calaix t� 14 invents que voldria desenvolupar, al marge dels tres

productes que ha patentat. Quan se li pregunta qu� �s el que vol, ho t� clar: "Que em deixin treballar; no vull que

em regalin res, ni subvencions, per� que em deixin fer almenys aix�".



Com s'obt� l'aigua potable?

Per entendre el funcionament de l'Hydromatch, Dol� ho sintetitza tot dient que es pot "fer ploure all� on no hi ha

aigua", agafant la humitat de l'aire. El sistema que ha ideat pot arribar a abastir una ciutat de f ins a 100.00

habitants. Aquesta seria la capacitat d'una planta de grans dimensions, valorada en 100 milions d'euros i amb

una amortitzaci� a deu anys.

El prototip que ara s'ha fet, per�, �s el d'una planta por t�til de menors dimensions, pensada per aconseguir aigua

en situacions d'emerg�ncia, com ara desastres naturals. T� un cost inferior, entorn dels 100.000 euros. "El que

volem demostrar �s que la tecnologia funciona", afegeix.

Com s'obt� l'aigua potable?

La m�quina produeix aigua a trav�s de la condensaci� de la humitat que hi ha en l'ambient. El mecanisme ideat

fa que l'aire baixi de temperatura f ins a aconseguir el punt de rosada i al mateix temps es barreja amb oz�, un

component natural que �s 1.500 vegades m�s for t que el lleixiu i que elimina bacteris i impureses sense utilitzar

productes qu�mics. Finalment, s'aplica un sistema de mineralitzaci� per tal que l'aigua obtinguda en el proc�s

sigui potable.

Segons el seu inventor, l'Hydromatch pot funcionar en qualsevol lloc on hi hagi un m�nim del 20% d'humitat, una

proporci� que es pot trobar gaireb� a tot arreu. La planta, a m�s, inclou cinc circuits diferents d'aigua, entre les

quals hi ha l'opci� de produir aigua embotellada per fer-la m�s rentable. El cost de l'aigua obtinguda se situa en

uns 0,76 euros cada mil litres d'aigua, una xifra molt per sota d'altres sistemes com ara les dessaladores. La

mitjana europea se situa entorn els 4 euros per metre c�bic d'aigua i en pa�sos com Mal�isia, a 24 d�lars el metre

c�bic.

Dol� assegura que aquesta planta permetr� por tar aigua all� on faci falta i minimitzar els efectes del canvi

clim�tic. Per aix�, volen crear una Fundaci� per por tar la maquin�ria en zones on no tinguin recursos per

adquirir-la.
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