
Vint agents immobiliaris de Roses treballen junts per

reactivar el sector

La colálaboraci� entre empreses permet oferir l'avantatge als clients de la

venda multiexclusiva

Membres de la junta de CBRAI.

MAIRENA RIVAS

L'associaci� CBRAI (Costa Brava Associaci� Immobili�ria) va

n�ixer el 2012 de la m� de Pere Turr�, Carles Berni, Gabriel Tom�s,

Andreu Faro, Ramon Barneda, Carlos Dom�nguez i Xavier Sala, set

professionals AICAT (Agents Immobiliaris de Catalunya) amb

l'objectiu com� d'oferir un servei de primera qualitat. Pere Turr� ja

no hi �s perqu� va canviar el seu municipi de resid�ncia, per� al

seu lloc va entrar Stefan J. Spengler, amb el mateix prop�sit que els seus companys, donar un impuls a la

qualitat del sector. De mica en mica, CBRAI ha anat creixent i ara suma vint associats, que compar teixen no

nom�s la professi� sin� el fet de tenir els seus negocis immobiliaris establer ts a Roses.

El servei m�s rellevant que ofereix CBRAI �s la venda multiexclusiva, un sistema de venda que apor ta

comoditat, rapidesa en la gesti� i seguretat al venedor i tamb� al comprador. La multiexclusivitat signif ica que un

propietari no posa a la venda un producte Ðcasa, terreny, pis, local, apar tament...Ð de forma individual en una

�nica ag�ncia immobili�ria sin� que ho fa en una xarxa comercial composta per les vint ag�ncies que integren

l'associaci�.

La multiexclusivitat permet introduir una propietat en una base de dades comuna, i d'aquesta manera es pot

comercialitzar en qualsevol de les of icines associades.

M�s de 400 productes a l'aparador

Aquest sistema de colálaboraci� entre empreses, que va sorgir als Estats Units amb el nom de Multiple Listing

Services (MLS), est� considerat com el canal de promoci� i venda d'immobles m�s impor tant que hi ha.

Actualment, CBRAI t� 464 productes en multiexclusivitat i una p�gina web (www.cbrai.com



[ht tp://www.cbrai.com]) com a aparador d'aquests productes. La web es va actualitzant d'una forma regular, en

funci� de les vendes que es produeixen i els nous productes que s'incorporen al mercat immobiliari en exclusiva.

L'entitat tamb� edita una revista, que es pot adquirir gratu�tament en les vint ag�ncies associades, en qu� es

detallen tots els productes multiexclusius. ÒAmb aquest treball en equip aconseguim que els preus estiguin sobre

la base del mercat immobiliari actualÓ, expliquen els representants de l'associaci�.

Els avantatges d'aquesta proposta comercial s�n molts: l'estalvi de temps i d'esfor�os que ha de dedicar un

client a posar en venda un immoble o a comprar una propietat; transpar�ncia i acompanyament en el proc�s;

serveis jur�dics inclosos en els honoraris dels professionals AICAT; assessorament f inancer i informaci� f iscal

precisa; control de tots els documents necessaris per a una compravenda, i servei postvenda, entre molts

altres.

ÒAmb una �nica f irma, un client obt� els benef icis de vint ag�ncies immobili�ries i el seu producte es promociona

en una xarxa comercialÓ, conclouen els representants de CBRAI.
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