SABADO, 11 FEBRERO 1989 LAVANGUARDIA 55

e ————————__/{ ()1 1)1 1110 e——————————————————————
Negocios y empresas

Lara sigue
rechazando ofertas
millonarias para
vender Planeta

José Manuel Lara, presidente
de Editorial Planeta, ha reitera-
do que contintia rechazando
ofertas millonarias de empresas
multinacionales para vender la
editorial. Lara asegura que “la
cantidad que me han ofrecido
equivale a diez veces lo que se ha
pagado por todas las editoriales
espafiolas que han sido compra-
das en los dltimos afios™, segiin
informa Europa Press.

Elfundador de Planeta afirma
que “pese a la cifra ofrecida, de-
cidi con el acuerdo de mis hijos,
no vender la editorial. Si dejo de
trabajar en ella, me muero en un
mes”, asegura.

José Manuel Lara agrega que
“a la vista que me he negado a
vender toda la editorial, una gran
multinacional me ha ofrecido
adquirir sélo el 30 por ciento. Mi
esposa y mis dos hijos varones se
declararon favorables a la venta
parcial, pero mis dos hijas dije-
ron que no y como yo también
dije que no y soy el presidente y
mi voto es de calidad se ha deci-
dido que no se vende tampoco
ese 30 por ciento.

Planeta busca “una editorial
francesa para comprarla al 51
por ciento e introducirla en este
pais”, afirma Lara. El presidente
de la editorial justifica su opcién
por una editorial francesa por
porque “Paris sigue siendo una
ciudad clave para la edicién en
Europa y las obras editadas en
francés tienen grandes posibili-
dades de ser editadas en tres o
cuatro idiomas mas”. Las ventas
de Planeta superaron en 1988 los
27.000 millones de pesetas, lo que
le afianza como el primer grupo
espafiol del sector. De esta cifra
de ventas, 23.00 millones corres-
ponden a ventas a plazo y el resto
a ventas en librerias.

Vichy Catalan relanza su filial
Agua de Gredos para ganar mercado

Vichy Catalin ha dado un
fuerte impulso a su filial Agua de
Gredos SA, concesionaria de los
derechos sobre el manantial de
Sant Hilari Sacalm que comer-
cializa con la marca Fontdor, con
el fin de incrementar su presen-
cia en el mercado nacional de
aguas embotelladas y estructurar
una ofensiva comercial ante la
competencia que se avecina con
la liegada de los grupos multina~
cionales.

Desde principios de este afio
ha comenzado a funcionar en el
manantial de Sant Hilari una
nueva planta de embotellamien-
to en la que se han invertido mas
de 1.000 millones de pesetas en
los dos tltimos afios. De esta can-
tidad, un 70 por ciento se ha des-

‘tinado a modernizacién y am-

pliacion del equipo industrial y el
30 por ciento restante a amplia-
cién de las instalaciones. La ca-

pacidad total de envasado alcan-
za un millén de litros al dia en di-
versos tipos de envase. Agua de
Gredos ha creado con la marca
Fontdor una nueva gama de en-
vasado en vidrio que representa
un salto cualitativo en su presen-
tacién tradicional, que era con
envases de plastico.

Este salto cualitativo tiene
como principal objetivo pasar a
competir en el segmento de aguas
de calidad destinadas tanto al
consumo privado como a la res-
tauracion, un campo en el que va
a librarse una importante batalla
entre las empresas espafiolas y los
grandes grupos multinacionales
europeos. Uno de estos episodios
esta siendo protagonizado ya por
Vichy Catalan y la francesa Pe-
rrier, ante la resistencia del grupo
catalan a la toma de una partici-
pacion en su- accionariado por
parte del grupo francés.

En ese sentido, Félix Naharro,
director general de Agua de Gre-
dos sefiala que el mercado espa-
fiol tiene todavia un gran poten-
cial de crecimiento, ya que el
consumo medio de agua embote-
llada es de unos 25 litros al afio
por persona, mientras que en
Francia alcanza los 60 litros.

Agua de Gredos estd partici-
pada en un 76 por ciento por
Vichy Catalin desde abril de
1986, ano en que inicid su plan de
expansién. La facturacion de
Agua de Gredos fue de 300 mi-
llones de pesetas en 1987, para
pasara 1.100 millonesen 1988 ya
1.500 al finalizar este afio. Laem-
presa fue fundada en 1973 y ob-
tuvo mediante un acuerdo con
Fontdor SA los derechos para la
explotacion del manantial ubica-
do en Sant Hilari Sacalm asi
como la distribucién de sus
aguas. Fontdor quedé inactiva

Félix Naharro

COMO empresa aunque se mantu-
vo la marca.

Agua de Gredos integra junto
a Aguas de Malavella, Les Creus
y Vichy Catalan el grupo Vichy,
que también distribuye los zu-
mos Granini y busca ampliar su
actividad a otros sectores.
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O Zurich aumenta
un 19 por ciento
sus ingresos

El volurnen de negocio del
grupo asegurador Zurich en Es-
paiia ascendié a 40.000 millones
de pesetas el pasado aiio, lo que
supuso un aumento deJ 19 por
ciento en relacion con el afio an-
terior.

Zurich, con casa matriz en
Suiza, estd integrada por lascom-

" pafilas Uniber, Zurich, Vita,

Hispania y Caudai y prevé supe-
raren 1989 los 50.000 millones de
pesetas de ingresos por primas.

La compaiiia Uniber logré el
pasado afio un volumen de in-
gresos, por primas y recargos de
8.000 millones de pesetas. La em-
presa acaba de inaugurar nueva
‘sede en Barcelona, donde pro-

yecta incrementear su volumen
de negocio.

Durante los Gltimos meses,
Zurich ha realizado ampliacio-
nes de capital —que ha suscrito
integramente—~ en la mayoria de
sus filiales aseguradoras con el
fin de proseguir el crecimiento
del grupo en Espaiia.

O Nuevo socio espaiiol
de Peat Marwick

Antonio Piaramo ha sido de-
signado nuevo socio responsable
para Espaiia del area de consul-
toria de gestion de Peat Mar-
wick, uno de los lideres mundia-
les en el sector de auditoria y con-
sultoria.

Paramo, natural de Lugo y de
40 afios de edad, es licenciado en
derecho y empresariales por la

Universidad de Deusto y master
de administracién y empresas
por la de Georgia.

El nuevo socio responsable de
Peat Marwick paara Espaha se
incorpor6 a la oficina de la em-
presa en Nueva York hace trece
anos y desde 1978 ha sido el en-
cargado de formar el departa-
mento de consultoria de la firma
norteamericana en Espafa.

O Husa participara
en un hotel de lujo
en Japon

Hoteles Unidos (Husa) parti-
cipara en la gestion de un hotel
en la ciduad japonesa de Kobe.
Husa cogestionara el hotel con la
empresa japonesa Kobe Fuget-
sudo. El establecimiento se inau-
gurara el proximo 3 de marzo.

De esta forma, Husa prosigue
su opcidn por acometer una
fuerte expansion de sus activida-
des fuera de Espaiia, donde par-
ticipa en una veintena de hoteles.
Para el pré6ximo mes de mayo,
Husa podria colocar y sacar alre-
dedor de un tercio de su capital
en la bolsa espaiiola. Husa es la
segunda cadena hotelera espafio-
la detras de Sol. Controla un cen-
tenar de hoteles en todo el mun-
do y es lider espaiiol en comidasa
colectividades, a través de su fi-
lial Segresa, que sire 100.000 co-
midas diarias.

Por su parte, Kobe Fujetsudo
se cred en 1897 y goza de un gran
pestigio en el campo de la confi-
teria de alta calidad. En los alti-
mos afios ha iniciado un proceso
de diversificacion, especialmente
en el drea hotelera.

Caixa del Penedés
se consolida

como la cuarta
caja catalana

Caixa de Penedés ha cerrado el
ejercicio de 1988 con unos depd-
sitos de terceros que alcanzaron
los 219.748 millones de pesetas,
lo que la consolida como la cuar-
ta caja catalana, detras de la Cai-
xa de Pensions, la Caixa de Bar-
celona, y Caixa de Catalunya.
Los beneficios de la entidad al-
canzaron los 3.215 millones de
pesetas, de los que 2.100 millones
se destinaron a reservas genera-
les, 442 millones a la obra social,
y los restantes 673 millones a pre-
visién de impuestos.

Caixa de Penedés tiene total-
mente cubiertos sus compromi-
sos de dotacion para el fondo de
pensiones de sus empleados, se-
gun su director general Joan Fe-
rrés, lo que le coloca en una bue-
na situacion para afrontar su cre-
cimiento y expansién por toda
Cataluiia, ya que de momento no
abrird oficinas fuera del Princi~
pado.

La entidad no ha emitido nin-
guna emision de deuda subordi-
nada para aumentar sus fondos
propios ni prevé hacerlo a corto
plazo, segiin Ferris.

La cartera de préstamos y cré-
ditos a finales del pasado afio re-
gistré un incremento de 20.346
millones de pesetas, lo que repre-
senta un 24,5 por ciento, hasta si-
tuarse en 103.353 millones.

Su objetivo este ejercicio es
consolidarse en Catalufia, me-
diante una ampliacién de su red
de oficinas que asciende a 204
oficinas activas. En 1989 la Caixa
de Penedés completara su fase de
implantacién en la provincia de
Girona —donde ha empezado a
operar hace seis meses— con la
apertura de 12 nuevas oficinas, y
su posterior ampliacion en Ta-
rragona y Lleida.
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EXPOSICION
(En Barcelona)

Fundacion Joan Miré - Parc de Montjtiic

Teléfono (93) 329 19 08
de Jueves 16 al Martes 21 de Febrero,
de 11 a 19 h. (Martes a Sabados)

de 10,30 a 14,30 h. (Domingos y Festivos)

Lunes cerrado

SUBASTA EN BARCELONA

Miércoles 22 de Febrero de 1989
a las 17 h. (1.2 sesion), a las 20 h. (2.2 sesién)
BARCELONA, Hotel Ritz
Gran Via, 668 - Teléfono (93) 318 52 00

Défile de mannequins au Pole Nord,

SOTHEBY'S

FOUNDED 1744

y Libros Ilustrados de Joan Miré

Procedentes de la Fundacién Joan Mird

)

1969, litografia en color,
1260 X 865 mm.,
500.000-600.000 ptas.

de Barcelona

portante Coleccién de Obra Grafica

Para asistir a 1a subasta sera preceptiva
la presentacion de 1 catdlogo para cada 2
personas.

Sotheby’s es una empresa de servicios,
que organiza subastas, realiza evaluaciones
de obras de arte y asesora a vendedores
y compradores.

Para mas informacion y catalogos, les
rogamos se pongarn en contacto con nuestras
oficinas:

MADRID:
- Plaza de la Independencia, 8. 28001 Madrid.
Tel.: 522 29 02. Telex: 46787 SPBS E.
Tele Fax: 521 44 82

BARCELONA:
Paseo de Gracia, 55-57.
Centro Anuquarios, 39 y 40. 08007 Barcelona.
Tels.: 21520 08 y 215 21 49.
Tele Fax: 216 07 92




