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Vichy Cataldn cumple 100 anos
y prepara el salto internacional

El grupo facturd 5.000 millones de pesetas en el ejercicio de 1989

PRINCIPALES MAGNITUDES DE 1989

Facturacion- Cash flow
Empresa

Fontdor

Ventas - Inversién

(mill. ptas.) (mill ptas.) (mill. litros) Empleados (mill. ptas.)

UN GRUPO EN ASCENSO

Ventas Facturacion

Ventas en millones de litros.
Facturaciéon en millones de pesetas.

CARLES ESTEBAN

BARCELONA. (Redaccion.)—La
empresa Vichy Cataldn, que inicié
sus actividades el primero de mayo
de 1890, v ha cumplido por tanto
cien afios de existencia, cerro el ejer-
cicio de 1989 con una facturacién
superior a los 5.000 millones de pe-
setas (contando la filial Agua de
Gredos), lo que representa un incre-
mento del 25 por ciento sobre 1988.
La empresa mantuvo durante el pa-
sado afio su lideragzo en la comer-
cializaciéon de aguas con gas a través
de las marcas Vichy Cataldn y Agua
de Malavella. El grupo prepara su
salida a los mercados internaciona-
les con el objetivo de lograr una cuo-

ta de mercado significativa en Euro-

pa para sus aguas embotelladas, se-
gun sefialé a “La Vanguardia” el
director general de la empresa, Joan
Renart.

Segun las estadisticas de la Aso-
ciacion Nacional de Empresas de
Bebida Envasada (ANEABE), las
ventas del grupo Vichy Catalan re-
presentan una-cuota del mercado
espaiiol del 38 por ciento, pese a la
fuerte concentracion de actividad
en ¢l mercado catalin. Durante el
ejercicio de 1989, el grupo Vichy
vendio casi 200 millones de litros de
agua embotellada en diversos for-

@ Elpasadodia 1 de
mayo se cumplie-
ron cien afios de la
concesion de la
marca Vichy Cata-
lan para aguas mi-
nerales solicitada
por el fundador de
la empresa, el doc-
tor Modest Furest i .
Roca, quien tuvo la

Expansion 1mparable en solo cinco afios

oan nart

Vichy controla hoy
las empresas, Vichy
Catalan (100 %),
Fontdor (76 %),
Las Creus (100 %),
Malavella (100 %),
Font del Regas
(98,2 %) v Agua de
Gredos (76 %),
aunque esta ultima
no consolida con el

idea de embotellar :
el agua de Caldes de Malavella
para venderla, aprovechando sus
propiedades terapéuticas. La
empresa vivio durante casi un si-
glo aletargada, pero desde hace
cinco afios inicié un proceso de
expansion imparable. El grupo

resto. El grupo es
propietario del balneario de Cal-
des de Malavella. Durante 1989
invirtié mas de 800 millones en
mejorar su capacidad de produc-
cién. Enrique Casas preside la
empresa y Joan Renart es el di-
rector general.

matos, con un crecimiento del
17,70 por ciento respecto a 1988.

La empresa ha mantenido en los
fltimos seis afios un espectacular
ritmo de crecimiento, ya que en
1984 comercializd dnicamente 64
millones de litros con una factura-
cién de 713 millones de pesetas.

El incremento del volumen de
agua comercializada por el grupo
entre 1984y 1989 representa un 209

por ciento, mientras que el incre-
mento de la facturacion se eleva, en
cambio, aun 581 por ciento. Mas es-
pectacular ain es la evolucion del
“cash-flow” (beneficios mds amorti-
zaciones) de dicho periodo, que re-
presenta un 796 por ciento de au-
mento entre los 174 millones de pe-
setas alcanzadosen 1984 ylos 1.558
alcanzados en 1989.

Joan Renart considera que estos

incrementos responden fundamen-
talmente, “a la politica de expan-
si6n lenta pero segura que la empre-
sa ha llevado a cabo, a las absorcio-
nes de empresas realizadas en los
momentos oportunos, y ala politica
dereinversién de buena parte de los
excedentes con el fin de mejorar la
capacidad de produccion de todas
las empresas del grupo”.

El director general de Vichy sefia-

la que ahora ¢l principal reto de la

empresa es consolidar la posicion
de liderazgo en el mercado interior,
y acometer la conquista de nuevos
mercados en el exterior. “El fuerte
ritmo de aumento de las ventasen el
mercado interior —sefiala Renart—,

‘nos ha obligado a aplazar nuestra

vocacion exportadora, que pese a
todo, se ha mantenido viva desde
que la empresa inicid su actividad”.
Ahora, y ante el reto que supone
el mercado winico europeo, Vichy no
quiere aplazar por m4s tiempo la
decision de salir a los mercados ex-
tranjeros. La primera fase de expan-
sién se realizard en los mercados
“naturales” de la empresa.

Distribucién y geografia

Renart sefiala que en la distribu-
cion de agua embotellada, fuera de
fendmenos muy especificos, influye
mucho la proximidad geogrifica y
las referencias de Ia marca. “Nues-
tro mercado natural es el sur de
Francia, y a pesar de ser dificil, va-
mos a iniciar nuestra penetracidon
en Europa por alli, aunque no nos li-
mitaremos a esa zona. Nos interesa
todo el 4ambito de la CE y también
tenemos indicios esperanzadores en
Canad4, Estados Unidos, Hong
Kongy Japon™.

El grupo Vichy complementa su
actividad con la distribucion en Es-
pafia de los zumos y néctares alema-
nes de Granini con unas ventas cer-
canas a 600 millones. La empresa
invertird este afio unos 1.000 millo-
nes de pesetas en construir una nue-
va factoria para producir los zumos
en Espafiaa partir de 1991. El acuer-
do con Granini incluye la formula-
cion de los productos, asesoramien-
to sobre el mercado mundial de fru-
tas y apoyo tecnoldgico. @

BREVES

» Miguel Bosser deja
la presidencia de
la patronal textil

Miguel Bosser cesara el
proximo dia 22 como
presidente del Consejo
Intertextil Espafiol. El nuevo
presidente de la patronal
textil sera Antonio Civit,
actual presidente de la
Federacion Nacional de
Acabados, Estampaciones y
Tintes Textiles. Miguel Bosser
también deja la presidencia
del Gremio de Fabricantes de
Sabadell, puesto que sera
ocupado por Josep
Bombardo. El
nombramiento de Bombardé
sera anunciado en la
asamblea general del proximo
jueves. :

» Sarrio cuadriplicé
sus beneficios
durante 1989 .

Sarrié obtuvo durante 1989
unos beneficios de 10.501
millones de pesetas, cuatro
veces mas que en 1988, segtin
anuncio el presidente del
consejo de administracion,
Lorenzo Marco, en la junta de
accionistas. Lorenzo Marco
lamentd que la favorable
evolucion de la sociedad no se
haya reflejado en la Bolsa y
afirmo que “nuestros
mercados bursatiles tienen
mucho de componente
especulativo™.

El PSOE
recomendard el
mantenimiento
de la moratoria
nuclear

MADRID. (Efe.) — El PSOE reco-
mendara el mantenimiento de la
moratoria nuclear, segin anuncié
Francisco Fernandez Marugdn, res-
ponsable de politica econémica y
social del partido. Fernandez Maru-
gan sefiald que “no creemos que en
estos momentos sea necesario alte-
rar los planteamientos ideoldgicos
que realizamos en 1982, por lo que
no hay ninguna razon para cambiar
Ia decision que tomamos entonces”.

Respecto a la necesidad de conse-
guir antes de 1993 una potencia
eléctrica de 7.000 megavatios mas
para evitar posibles carencias de
electricidad, afirmé que en estos
momentos “tenemos una energia lo
suficientemente compensada como
para seguir utilizandola de una ma-
nera razonable, aunque la idea del
ahorro debe serla que inspire las de-
cisiones energéticas”. “Pensamos
~dijo- que se debe adoptar una acti-
tud moderada y-.conservadora desti-
nada a evitar inversiones que pro-
voquen un exceso de capacidad.”

Afirmé que el PSOE veria con
buenos ojos un proceso de concen-

tracién empresarial en el sector eléc-

trico. “Nos hemos encontrado
—dijo— con un mapa eléctrico con
problemas de cartelizacion y de dis-
tribucion geografica, por lo que si se
produjeran estas concentraciones
favoreciendo la generacion o la dis-
tribucién con una mayor eficiencia
y un menor coste, no tendriamos re-
servas en apoyar fusiones.”

Por otra parte, se mostro partida-
rio de instalar industrias alternati-
vas en las zonas mineras en crisis y
defendié el pacto sobre competitivi-
dad, aunque advirtié que no habra

subvenciones ptiblicas a la empresa

privada. @

racteristicas:
tas.
tulo o multiplo de esta cantidad.

mo.

red nacional de oficinas.

emision.

]'ﬁ 'Ibefcorp Leasing, SA.
'EMISION DE PAGARES

IBERCORP LEASING, S.A. con N.I.LF. A-28 688653, con domicilio
social en Madrid c/Veldzquez, 150, una vez transcurrido el plazo
preceptivo de 10 dias desde la publicacién de este anuncio en el
. Boletin Oficial del Registro Mercantil, hace publico el lanzamiento
de un programa de emisiones de pagarés con las siguientes ca-

Importe de la emisién hasta un nominal de 15.000. 000 000 pese-
Importe nominal de cada titulo un minimo de 500.000 pts. por ti-
Plazo de amortizacién entre 12 meses minimo y 18 meses maxi-

Interés nominal se fijara individualmente por cada pagaré o gru-
pos de pagarés en el momento de la suscripcién.

Lugar de suscripcion en la sede social de la entidad y en toda su

Sistema de suscripcion asignacidn directa a peticiones siguiendo
el orden estricto de su recepcién y desembolso. '
A partir de la fecha de publicacién de este anuncio, en las ofici-
nas centrales de IBERCORP LEASING, S.A. se encuentra a dis-
posicién del plblico de forma gratuita, el folleto informativo de la

Esta emisién ha sido inscrita en los Registros Oficiales de la
Comision Nacional del Mercado de Valores.

Segundo Seminario:

— Licenciado en Derecho

del Trabajo Nacional

HORA: 18 horas

ESNIA

DIRIGIDO A PROFESIONALES
INTERESADOS EN LA
POLITICA ECONOMICA

Organizado por el Departamento de Economia de ESMA,
Escuela Superior de Marketing y Administracion
Director del Departamento: D. Jaume Roma

“EL NUEVO MARCO JURIDICO DE DEFENSA
DE LA COMPETENCIA”
POR:

D. DAVID TORNOS

— Director del Departamento Internacional del Fomento

DIA: 9 de MAYO de 1990 (Miércoles)

ESMAL ha reservado algunas invitaciones para aquellos profe-
sionales interesados, previa reserva telefonica a las Srtas. Te-
resao Montserrat teléfono 426-99-88.

Lugar: Sala de actos de ESMA
Escuela Superior de Marketing
y Administracion

Calle Consejo de Ciento, 42
BARCELONA

Teléfono 426-99-88

aspecto natural y las colgaremos en..

ciones completamente diferentes:

Deje pues veranear sus prendas con nosotros.

No hay nada mejor para sus prendas de Piel
que dejarlas veranear en .... “HIBERNAPIEL”

Con sélo una llamada telefénica, pasaremos a recogerlas... Las limpiaremos para devolveries su
LAS MAS MODERNA CAMARA DE CONSERVACION DE EUROPA donde sus prendas disfruta-

ran de una temperatura y humedad adecuadas y constantes.
A principio del invierno, le traeremos sus prendas de vuelta a casa....Pero....ahora en unas condi- -

- LIMPIAS...SUAVES Y LIGERAS -

Servicio de: Reparaciones, transformaciones, etc...
Liame o visitenos en HIBERNAPIEL. Tenor Vinas, 14, Entrio. Tel. 202-12-72

DEPRESION-ANSIEDAD-STRESS

Insomnio. Problemas psicologicos
Dificultad en los estudios. Incremento de las facultades intelectuales,
memoria y creatividad .

MAQUINA DE LA FELICIDAD

Tratamientos muy eficaces, impartidos por psicélogos, mediante repro-
gramacion con equipos de sincro-induccion
De interés para psicologos, gimnasios, centros de estética y particulares

Solicite informacion y una prueba gratuita a:
MENTAL ELECTRONICA. Casanova, 167, 4.° 2.* Tel. 302-06-80
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