
La Costa Brava, dest� immobiliari de luxe

Les vendes de les f inques m�s exclusives del litoral giron� augmenten

aquest any

Les cases m�s cares de la Costa Brava

GIRONA | ORIOL PUIG

Seria molt dif�cil trobar una gran for tuna catalana que no tingui una

propietat exclusiva a la Costa Brava o a l'Empord�. La recuperaci�

de l'economia catalana sumada a l'atractiu creixent del litoral giron�

per als estrangers ha fet que el sector visqui un moment d'auge.

Lucas Fox International Proper ties, una de les companyies que es dediquen en exclusiva al sector del luxe, ha

registrat un increment de les vendes del 155% a la Costa Brava, en els primers quatre mesos de l'any. Entre els

seus clients, n'hi ha de catalans, per� tamb� de francesos, brit�nics i alemanys. El descens de la demanda

russa, afectada pels conf lictes ambÊUcra�na, els baixos preus del petroli i la caiguda del ruble, ha afectat

aquest mercat. Malgrat aix�, des de Lucas Fox no dubten a parlar de "recuperaci� del sector".

Un dels factors que podrien afectar el sector del luxe en els propers mesos �s el Brexit. D'una banda, hi ha

brit�nics que han aturat les operacions de compra a l'espera de veure com es resol la incer tesa que ha generat

la sor tida del Regne Unit de la UE. Per� tamb� hi ha agents immobiliaris que consideren que pot ser una

opor tunitat, ja que esperen que algunes empreses i els seus directius es deslocalitzin cap al mercat espanyol,

cosa que obriria una nova via de negoci.

Segons Jes�s Duque, vicepresident d'Alfa Inmobiliaria, "el brit�nic que compra una segona resid�ncia sol tenir

una capacitat econ�mica capa� d'assumir l'encariment de la vida que li pot suposar sor tir de la Uni� Europea".

Els brit�nics s�n els estrangers que m�s compren a l'Estat, si b� la seva activitat es concentra sobretot en el

litoral d'Alacant i el de M�laga. A les comarques gironines, la majoria de compradors estrangers s�n francesos i

belgues, tot i que en el sector del luxe els brit�nics han guanyat pes en els darrers anys.

El consultor immobiliari Eduardo Molet destaca que el temps de venda de les cases de superluxe �s d'uns nou

mesos. "En aquest tipus de transaccions el client habitual es mou en cercles d'acc�s restringit. Solen ser

empresaris amb un alt�ssim poder adquisitiu, per� tamb� hi ha espor tistes d'exit, famosos o pol�tics. �s un tipus



de comprador que no necessita f inan�ament i no sol tenir pressa, i aix� fa que el temps de venda de l'habitatge

de luxe sigui superior".
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