COL.LABORACIONS

CUANDO EL VICIO SE CONVIERTE
EN COSTUMBRE.

Cuando el vicio llega a generalizarse

a extenderse a tutearse

con cada esquina de cualquier negocio,
acaba por convertirse en costumbre;

y la costumbre la hemos llegado a dar
por buena.

No nos extrafie, por esto

que actitudes que son injustas

tengan un sitio de honor en la ley,

en la costumbre y hasta en la moral.

LOS EMPRESARIOS DE LLIVIA
HACE TIEMPO GRITAN EN LAS
CATACUMBAS DE SUS CIRCULITOS,
COSAS, HECHOS, DENUNCIAS... Y LO
HACEN PORQUE NO ESTAN CON-
TENTOS.

TODO PARTE DEL MONOPOLIO QUE
EJERCE DETERMINADO CONSTRUC-
TOR SOBRE TODOS LOS DEMAS.

Llivia, hace tan solo siete afios, era
un pueblo de vacas, nieve y payeses.
Hoy es zona residencial, sector comer-
cial del turismo francés y nido ipara
nada menos! que ocho constructores.
Tanto es asl que muchos son los que vie-
nen a trabajar de Puigcerdd a Llivia
en calidad de obreros y constructores.

Sin embargo, ni los empresarios lo-
cales ni los que vienen de fuera, tienen
trabajo si no es pasando primero, por
las oficinas del padrino.

En un principio daba trabajo a desta-
jo, de los cuales casi se despreocupaba.
Pero llegd a tener tantos obreros y de-
bfa pagar tantos seguros que se inventd
una férmula todavia mejor para mono-
polizar el mercado y tener beneficios
mucho mayores, sin exponer ni capital
ni trabajo. El truco consistié en dar
obras a otros empresarios, pero reservan-
dose él de hacer el presupuestoc final
gue debfa darse al cliente deseoso de ha-
cerse una torre,

De esta manera, paletas gue tenfa
a destajo, fueron pasando a ser empre-
sarios. Con ello consegula, por una parte,
quitarse dolores de cabeza vy, por otro,
pagar seguros a la S.S. Pero... ¢Dénde
estd la ganancia del cambio? Ahf querfa-
mos llegar desde estas pdginas.
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El empresario subordinado a é!, le
entregaba el presupuesto de la obra y
después de cefiirse al maximo (sino queria
quedarse sin trabajo) hacia uno nuevo;
por supuesto, mas elevado, que entrega-
ria al interesado en hacerse la torre vy
serfa el tinico que verfa. De esta manera
y desde ese momento, el gran empresa-
rio asumfa todas las responsabilidades
de pago, puesto que era él y no el cliente
de Barcelona quien aceptaba y mandaba
'levar a cabo un presupuesto y una casa.

Esta es la férmula mas sofisticada pa-
ra no dejar ningun trabajo que venia
a sus manos y por lo tanto, monopoli-
zar el mercado, sacar unos beneficios
sustanciosos y relativamente legales y en-
carecer el sector de la construccién.

En ninglin caso, claro estd, el cliente
de Barcelona debia enterarse de este
manejo de presupuestos.

(DONDE ESTA EL DESCONTENTO?

Pero el descontento de los empresa-
rios subordinados no viene precisamente
de ahf, sino dei cobro.

El empresario de empresarios desde
el momento que acepta un presupuesto,
previamente presentado por €|, de sus
subordinados, se compromete a pagar.
Claro estd, no iba a pagar el cliente de
Barcelona, directamente al empresario,
porgue inmediatamente se enterarfa del
trucaje. Pero ocurre, que cuando el se-
fior de Barcelona —con esto de la crisis—
no paga, el todopoderoso se niega a dar
al empresario su fruto; quien en la mayo-
rfa de los casos, va al dia y debe pagar
a sus obreros.

¢POR QUE TODO EL TRABAJO VIENE
A SUS MANQOS?

Sobre esto, hay muchas conjeturas
y se han dicho muchas barbaridades,
que por supuesto no voy a reproducir
aqul entre otras cosas porque AQUI
somos serios y, por encima de todo hon-
rados.

Se ha dicho gue trabaja muy bien,
pero si tenemos en cuenta que &l como
exclusivamente empresario, solo hace un
minimo de obras y el grosor de ellas las
hacen sus subordinados, deberfamos dese-
char, en buena ldgica, tal comentario.

Sin embargo, algo flota en los comen-
tarios mas atrevidos:

De quienes estd el poder de informar
sobre tal o cual constructor, estd el po-
der légicamente, de canalizar el interés
de cualquier cliente, cuando busca un
buen empresario. Ese poder lo suelen
ostentar, los entendidos universitarios
en nameros, rayas y dibujos. Y el gran
constructor tiene la sustanciosa suerte
de que se piense siempre en él, como
constructor serio y efectivo.

Por su parte, el priviliegiado compra
practicamente la totalidad de sus mate-
riales en espacios muy cercanos a los
intereses de su canalizador de clientes.

Que conste —para todos |os mal pensados—
que esto solo es un cuento

y al que le parezca lo contrario

pdrese a pensar que todavfa sé

cuentos mucho mas incrédulos y raros....

LARRA Y YO.

SUENO DE UNA OSCURA NOCHE
DE INVIERNO.

Aunque por mds que intentando conven-
cer de la realidad de lo que explico a mis
interlocutores, en ninguna ocasién he lo-
grado que crean el siguiente relato que
ahora voy a narrar.

En una ocasién tuve el honor de poder
dialogar con un famoso filésofo cuyo
nombre es Platon, mi buen amigo, tal
vez por descuido, tal vez por considerar
intrascendente nuestro didlogo, omitié
nuestra conversaciéon en la obra que re-
copila sus didlogos con diversos persona-
jes. Precisamente este es el motivo que me
impulsa a dar creacion a esta narracion.
comenzd mi olvidadizo amigo de la si-
guiente forma:

Mi larga y bien aprovechada vida me ha
permitido conocer innumerables paises
y tierras, de las que muchas han dejado en
mi una profunda huella, ya por lo agra-
dable, que resulté mi estancia en ellas,
ya por la profunda amargura que dejé
en mi corazén al ver la pobreza de es-
piritu de sus lugarefios. Precisamente de
una de estas tltimas te voy a hablar.
Siendo ésta un tierra fértil y rica, abun-
dante en agua y un suelo en el que se
producian exquisitos manjares y en la que



