
ÇNo hem comprat mai a Amazon i encara no ens ha passat

resÈ

La fundadora i els actuals propietaris de la botiga de jocs Zeppelin de

Girona defensen la superviv�ncia del comer� de proximitat davant del

canvi d'h�bits de la societat i reclamen un vot de conf ian�a

Ells, per�, ho han fet tota la vida gr�cies a que un dia de 1984 la seva mare, Fina Manich, va deixar la seva feina

dÕadministrativa en un despatx i es va plantar a casa amb una idea que no acceptava un no per resposta: obrir

una botiga perqu� els seus f ills i la resta de gironins Çpoguessin jugar amb jocs i joguines diferents de les que

sor tien als anuncis de la televisi�È. Va comen�ar despatxant jocs de taula Çque no fossin el t�pic tres en ratlla o

el MonopolyÈ i ar ticles de coláleccionisme (dÕaqu� el nom de Zeppelin, un dels emblemes del coláleccionisme per

excelál�ncia) des dÕun petit local Ñpetit perqu� Çsi obries les mans a banda i banda, podies tocar una paret i

lÕaltra de la botigaÈÑ ubicat al n�mero 1 del carrer de Santa Eug�nia de Girona. Per Nadal Çla gent feia cua al

carrer perqu� nom�s hi cabien dues o tres persones dinsÈ, recorden.Aleshores, internet encara estava lluny de

formar par t del dia a dia, pel que Fina Manich recorria Europa buscant jocs diferents per por tar a Girona. Ho feia,

i potser aquesta �s una de les gr�cies del negoci, en fam�lia. ÇEls viatges familiars es van conver tir en anar a

visitar f iresÈ, asseguren. Per� com que Ça casa sempre hav�em estat molt juganersÈ, a ning� li va impor tar.

Perqu� Zeppelin, i aqu� hi ha lÕaltra gr�cia de la botiga, no va n�ixer tant per fer negoci, sin� per la intu�ci� que el

joc podia ser molt m�s que un passatemps i conver tint-se en una potent eina educativa i terap�utica capa� de

cosir vincles.Tot i que ja fa temps que es va jubilar (per� encara passa cada dia per la botiga per veure Çqu� es

por taÈ i Çviure lÕambientÈ), els seus f ills mantenen viu el seu llegat. A la seva manera, amb les seves pr�pies

idees, per� defensant el joc amb temps i estima. Quan alg� entra per la por ta, acabi comprant o no, el temps

sÕatura. Poden passar-se una hora recomanant-li jocs, explicant-li com funcionen o interessant-se per com �s la

persona a qui va dirigit el regal f ins a trobar precisament aquell que li pugui agradar. Sense pressa. A foc lent. De

forma ar tesana. Com ja gaireb� no es fa. Volen vendre, o millor dit, han de vendre per no haver dÕabaixar la

persiana, per� el seu gran do �s el de voler escoltar.Ho han fet sempre. Primer, al carrer de Santa Eug�nia;

despr�s, a la cantonada del carrer Hor tes, ja a la pla�a Santa Susanna; i ara des del carrer de la Premsa. Jordi

Llapar t va comen�ar els estudis dÕEnginyeria i de Filosof ia per� f inalment va decidir incorporar-se al negoci

familiar; i m�s endavant ho va fer la seva germana, que havia estudiat Dret i treballava Çfeli�mentÈ en una

procuradoria, per� no va voler deixar escapar aquell tren.M�s enll� de la botiga, Fina Manich volia que

lÕestabliment fos un oasi de joc enmig de la ciutat, on tothom sÕhi pogu�s asseure i passar una estona jugant. Ara,

aqu�, ho han pogut materialitzar. I �s que lÕestabliment amaga un entranyable pati interior amb taules i jocs de

taula Çober ts a tothomÈ (tamb� organitzen campionats anuals de puzles de 500 peces, torneigs o intercanvis de

car tes). Una vocaci� que ve de lluny. I �s que durant mesos, veia des de darrere del taulell com el seu marit, el

moss�n de la parr�quia del Mercadal i ve�ns del barri sÕasseien llargues estones al bar de la pla�a a parlar, f ins

que un dia va decidir sor tir de la botiga i plantar-los un d�mino sobre la taula. Van comen�ar a jugar-hi cada dia i

ara, 25 anys despr�s, encara queden. Ara, per�, directament per jugar al d�mino.Tots tres viuen en la seva pr�pia

pell lÕamarg moment que travessa el comer� local per un Çcanvi dÕh�bitsÈ de la societat que cada vegada els

posa m�s contra les cordes. ÇAbans la gent comprava per internet el que no trobaven a la botiga; per� ara ja �s

al rev�s, ja no venen, van directament a comprar-ho all�È, lamenten. El comer� local, com si fos un altre d�mino,

va abaixant la persiana, un darrere lÕaltre: ÇSi la gent no torna, tots haurem de tancar i Girona es conver tir� en

una fotoc�pia dÕaltres ciutats sense cap identitatÈ, asseguren. Ells, de fet, prediquen amb lÕexemple: ÇNo hem

comprat mai a Amazon i encara no ens ha passat resÈ. Coincidint amb La Comer�iada, la setmana del comer�

local, no reclamen nost�lgia, sin� una Çopor tunitatÈ: ÇQue abans de fer clic, facin el clic; que recordin que tamb�



poden entrar, preguntar i encarregar-ho aqu�; i si cal, els ho por tem nosaltres mateixos a casaÈ.
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